[请实时发放]
海天国际公布二零零八年全年业绩
* * *
尽管经营环境面临挑战 销售额仍达人民币36.94亿元
(2009 年4 月1 日 – 香港) 全球领先的注塑机制造商之一 - 海天国际控股有限公司
(「海天国际」或「公司」，连同附属公司及联营公司统称「集团」；股份代号︰1882)，
欣然公布截至二零零八年十二月三十一日止全年业绩。
截至二零零八年十二月三十一日，集团的销售额约为人民币3,694,370,000 元，较去
年同期微跌3.4%。毛利下跌12.1%至约人民币985,764,000 元。股东应占利润为人民
币405,247,000 元，每股盈利约人民币25 分。董事会建议派发末期股息每股3 港仙。
海天国际执行董事兼总裁张剑鸣先生表示：「二零零八年，全球经济及金融市场都面临
多方的挑战，对集团的业务带来一定的冲击。但集团仍能保持专注，采取审慎适当的
策略以维持整体业务增长。」
美国次按危机触发的金融动荡，令全球经济陷入衰退，不但削弱消费需求及打击投资
气氛，加上原材料价格出现史无前例的波动，以及因中国增值税改革而出现订单短期
延期的影响，公司所遇到的不利因素较以往严重。不过，纵使市场不景，销售额仅录
得轻微下跌，这有赖集团成功实施产品多元化、严谨的成本控制措施，以及提升生产
及管理效率等多项策略，来抵御市场不景的影响。
回顾年度内，集团积极应对不利的市场环境，抵挡重重挑战。有见小型注塑机的需求
下跌，集团迅速将重点转移至中至大型注塑机。中至大型注塑机较常用于物流及家电
等受金融风暴影响较少的行业。中至大型注塑机的销售额上升13.9%至人民币13.77
亿元，抵消了小型注塑机需求减少的影响。此外，由于中国税项改革，客户于二零零
九年一月一日后购置的固定资产获准扣减增值税，导致国内客户短期延后发出订单。
有鉴于此，集团专注于国际市场，去年稳步上升7.4%。
与此同时，集团亦致力减低成本，以保持盈利能力。面对上半年钢铁等原材料价格高
企带来不断增加的成本压力，集团采取果断的措施以舒压，包括将产品组合集中于更
高利润率产品如Mars (J5)系列，优化生产流程以减低生产及物流成本，以及调高产品
售价6%。由于集团销售组合内增加更高利润率产品（节能注塑机及大型吨位注塑机）
的比例，售价亦有所提升，产品的平均售价上升约20%至每台人民币236,000 元。年
内，毛利率由去年的29.3%下跌至26.7%。
集团相信研究及开发（「研发」）是集团的核心竞争力，以切合客户瞬息万变的需要，
并保持集团于未来的领导地位。集团于二零零八年一月展开博士后工作站研发计划。
按此计划，海天国际将向博士后毕业生团队提供资金，与北京化工大学合作进行新塑
胶加工技术的研究，并开发新注塑机产品作日后商业化生产。集团在研发方面的承诺
及努力不懈，获得广泛的认可。年内，集团与中国其它90 家企业获科学技术部、国务
院国有资产监督管理委员会以及中华全国总工会评定为中国创新型企业。
海天国际公布
于零零八年十二月三十一日，集团的财政状况非常稳健，净现金状况约人民币9.25
亿元。
展望未来，张先生表示：「于二零零九年，金融海啸所带来的严峻环境，在全球消费
者恢复信心前将一直持续。然而，集团于稳固的基础上，对注塑机行业中至长期前景，
仍抱乐观态度。尽管金融风暴影响我们于二零零九年的销售表现，但我们察觉到金融
海啸将我们的经营环境转向良好的发展方向。数个不利因素，例如塑料和钢铁价格飙
升、人民币不断增值以及中国政府收紧经济措施等，均已因海啸出现而减退。」
集团认为，内地政府推出人民币4 万亿元的经济刺激方案，长远来说将有助鼓励企业
投资设备，并推动日后国内对注塑机的需求增长。海天国际相信，中国内地的宏观经
济，会较其它国家更快从金融海啸中复苏过来。张先生总结道：「鉴于集团约60%销售
额源自国内市场，故集团将处于有利位置，受惠于中国的经济复苏。」
- 完 -
关于海天国际控股有限公司
海天国际是中国领先注塑机生产商，主要为最终客户设计、开发、制造、销售注塑机
及相关部件，并提供有关的支持服务，以用作生产塑料产品及部件之用，当中涉及的
行业繁多，包括汽车、建材、保健、物流、包装、信息技术、家电、电子器件及其它
消费品等。
